




Affärsmodell
Stadsnäten

Stadsnäten

Tjänste-
leverantörerna

Fastighetsägarna

Hushåll och
Företag

Vi ansluter fastigheter, brf, samf och villaområden

Vi ansluter
Tjänste-
leverantörer

Ansluter sig via
fastighets- eller
villanät

Köper sina tjänster direkt från tjänsteleverantören.



Viktiga avtalspunkter

Delad vision.

Stadsnät kräver valfrihet för användaren.
• Tekniskt och ekonomiskt

Vi samarbetar i marknadsföring och försäljning.
• Stadsnäten är nätverkaren, coachen, mellan marknaden och
tjänsteleverantörerna. Vi delar på marknadsföringskostnaderna.

Stadsnäten tillhandahåller marknadsdata.

Stadsnäten vill ha en del av intäkterna.
Det kommersiella villkoret

Stadsnätet är möjliggörare för tjänsteleverantören

Stadsnäten ger lika villkor till alla leverantörer

Parterna synkar sina processer



Tjänstestrategi

2-3 leverantörer inom varje område
• intern konkurrens och kundens valfrihet

Många tjänster är viktigt
• Mångfald

• Marknaden väljer

Blandad mix av leverantörer
• Uppstickare och etablerade vinnare

Fokus för 3S
• Stadsnätssurf och nyttosurf för < 100 kr/mån för hushåll

• TV, telefoni, larm och spel för hushåll

• Företagssurf till ADSL-priser



Hög kapacitet

En mångfald av
möjligheter

En seriös
samarbetspartner
med bra processer

Innerspår till en 
marknad med 
företag och
hushåll

Tjänsteleverantörens
nyttor


